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Problem Lösung
Einzigartiges
Wertversprechen

Unfairer
Wettbewerbsvorteil Kundensegmente

Bestehende Alternativen Schlüsselmetriken Kurzkonzept Marktkanäle Frühzeitiger Anwender

Kostenstruktur

Adaptiert und digital aufbereitet von Design Offices auf Basis von „The Business Model Canvas“ (https://www.strategyzer.com/canvas) 

Ertragsstruktur

https://www.designoffices.de/
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